PROGRAMACION Y DISTRIBUCION DE
HIDROCARBUROS

ESTRATEGIAS PARA LA
COMERCIALIZACION DE GAS -

NATURAL Y CONDENSADO




Disciplina: Especialidad: Competencia:

Distribucion y Comercializacion de Programacion y distribucion de Estrategias para la comercializacion de
Hidrocarburos hidrocarburos gas natural y condensado

Tipo de actividad: Duracién : 40 horas Nivel: Intermedio

Curso

Acto: Gestion de estrategias para la comercializacion de gas natural y condensado

Obijetivo:

El participante estara en capacidad de evaluar y optimizar las estrategias y modelos de negocio de logistica y comercializacién

de gas natural y condensando

A quien va dirigido: Dirigido a profesionales que se desempefien en cargos directivos y posiciones de liderazgo del sector
petrolero relacionadas con el transporte, la logistica y la comercializacion de hidrocarburos

e Lacadena de valor del gas natural

e El gas como "commodity"

e El mercado del gas natural Estructura y regulacion del
mercado de gas natural

e Comercializacion y mercadeo de hidrocarburos
Clientes y contratos

e Comercializacion de gas natual

e Gestion de riesgos y herramientas de analisis

Transacciones de hidrocarburos




